
  C.Vالسيرة الذاتية

      

  محمد على أحمد        /    الاسم        

 بكالوريوس العلوم الطبية      المؤهل   /         

 مصري                 /  الجنسية       

 جدا جيد       /  اللغة الإنجليزية     

   جيد       /   الحاسب الآلي     

 0545903347     جوال     /            

 mazzidan67@gmail.comايميل     /              

        

 والمستلزمات -  طبيةالمنتجات وال  بالبشرة والتجميلالعناية   شركة خاصة مدير تسويق ومبيعات    /     الوظيفة       

 شركة نيتروسينما ايطاليا – شركة ليزر وايت تايلاند -بشركة فال الشروق للتجارة                         

      الخبرات   

                                  .EIPICO Pharmaceutical company  EGYPT 10 years 

   HUMEIDAN and Khowaiter company for medical Device and Disposable 

Dammam 10 years.                                                                                                                     in 

 المام كامل المستشفيات والمراكز الطبية والصيدليات وأطباء الجلدية  •

 ذو علاقات قوية بالعملاء وأقسام المشتريات وخصوصا مناطق  -جديدةفتح أسواق  •

 معرض تجميل   –عملاء جملة -  جدة-الدمام  -الرياض  •

 .فتح أسواق جديدة وانشاء قاعدة بيانات العملاء  •

 البيع. معرفة نقاط القوة والضعف وتحويلها نقاط إيجابية لتحقيق المستهدف  •

ووضع خطط للوصول للمستهدف  التارجت المحققتحليل المبيعات بصفة دورية لمتابعة  •

 ممكن.في أقل وقت  البيع

 الأسعار.أقل  الأصنافعلاقات قوية الموردين بالسوق المحلى لتوفير  •

  Marketing- problem solving -goal records-planning -Customersكورس •

•    Excellent selling skills--  -customers dealing 

  الصيدليات والمراكز الطبية وعلاقات جيدةخبرة  •

 ومكونات العلمية كل منتج   خبرة شاملة كل منتجات التجميل والعناية •

 توفير الأصناف المطلوبة من السوق المحلى والجملة  •

 وعمل فيديوهات دعائية للمنتجات  ىتسويق الكتر ون •

متابعة المبيعات على مدار الشهر ووضع سياسات البيعية قوية وناجحة  وتحقيق المستهدف   •

 اقل وقت ممكن. 

 البيانات الشخصية 

mailto:mazzidan67@gmail.com

